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Устная форма договора

  

ВОПРОС: Ассаляму алейкум уа рахматуллахи уа баракатуху брат 

  

Вопрос касательно оплаты за труд. Как правильно поступить в такой ситуации (цены
примерные для понимания) :
При разговоре была озвучена стоимость  90-100 тыс выполнить услугу, в течении месяца
исполняют, потом говорят были дополнительные сложности не по нашей вине, надо
доплатить ещё 20 тыс, в оговоренную стоимость привлекали дополнительного
специалиста за которой потребовали ещё 20 тыс. Первый вопрос то что 90-100
изначально озвучили устно за работу да ошибка моя не уточнил точно сколько 90 или
100, я делаю расчет на 90 тыс они считают на 100 тыс и каждый на своем мнении, я
даже предлагаю 95 тыс, но они все равно на своем... Как поступить в данной ситуации?
Договор был устный, с одной стороны не правильно им требовать доплаты раз они
изначально сказали так, но я с добрым сердцем понимаю что на их месте я бы тоже
хотел доплату так как не по моей вине были форс мажор, и по этому готов понести
дополнительные расходы. Как быть в такой ситуации мусульманам
Быть снисходительным или же требовать устный договор с пеной у рта?

  

Мурат

  

  

ОТВЕТ: уа алейкум ас салям уа рахматуЛлахи уа барякатуху брат!

  

Устная форма договора также является законным договором. Теперь все от вас
зависит. Раз они обещали закончить работу за 100.000, они обязаны были закончит. То,
что появились другие расходы, это уже их проблема. Они обязаны были учесть все
нюансы заранее. Когда они озвучивали стоимость своей работы в пределах 90-100000,
они уже включили в эту сумму непредвиденные расходы в размере 10000. Если хотите
пойти в принцип, вы правы будете, если заплатите только 90000. Вы, итак, доплачиваете
10000 сверху. Они озвучили минимальный ремонт за 90000, а максимальный на всякий
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случай на 10000 дороже. Это есть страховая сумма на непредвиденные расходы. Почти
все работники такие, бессовестные, хотят любыми способами доить заказчика. Для
этого надо было заключить письменный договор. Вы доверили им, рассчитывали на
порядочность этих людей. Но, увы, кроме Аллаха никому нельзя верить в наши дни.
Даже своей жене и детям. Как раньше писал, теперь все от вас зависит. Решайте сами.
Если хотите пойти на уступки, рекомендую давать деньги с намерением как садака.

  

За поздний ответ прошу прощение, только прилетел издалека.
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